
Vertriebskommunikation –  
Film & DVD „The Future Is Now“

Kunde:
DocuWare

Branche: 
IT / Software
Integriertes Dokumenten-Manage-
ment

Zielgruppe: 
Geschäftsführer und Entscheider in
mittleren und großen Unterneh-
men in Europa, USA und Asien

Aufgabe & Lösung:
Unterstützung im Vertriebsprozess 
mittels multimedialer Verkaufshilfe. 
Einsatz sowohl im persönlichen 
Gespräch mit potenziellen Kunden 
sowie als Stand-Alone-Lösung im
Zuge der Investitionsentscheidung. 
Gefordert war ein modulares 
Baukastensystem, welches die 
Nutzenargumentation für spezi-
fische Abteilungen im internatio-
nalen Einsatz zulässt. Eingebettet 
in die emotionale Szenerie des 
Musterunternehmens von Morgen 
liefern kleine Geschichten aus dem 
optimierten Büroalltag überzeu-
gende Argumente für integriertes 
Dokumenten-Management

strategisch kommunizieren.

für

Filmproduktion - Lösungsfilme



Vertriebskommunikation –  
Fotoproduktion „Work different“

Kunde:
DocuWare

Branche: 
IT / Software
Integriertes Dokumenten-Manage-
ment

Zielgruppe: 
Geschäftsführer und Entscheider 
in mittleren und großen Unterneh-
men sowie Redakteure von Fach- 
und Publikumszeitschriften

Aufgabe & Lösung:
Entwicklung eines Bildkonzepts im 
Rahmen des Styleguides. Einsatz 
der Bilder erfolgt in der internatio-
nalen Marketingkommunikation
und als Footage für Redaktionen 
zur Bebilderung von Fachartikeln. 
Hauptaufgabe bestand in der Fin-
dung einer konzeptionellen Leitidee
zum visuellen Transport der 
DocuWare-Benefits. Das Ergebnis 
zeigt eine moderne Bürowelt mit 
zweckentfremdeten Utensilien,
welche dank DocuWare durch 
digitale Prozesse ersetzt werden

strategisch kommunizieren.

für

Fotoproduktion

Fotograf: Wolfgang Riess, Riess Fotodesign München



Vertriebskommunikation –  
Fotoproduktion „ex Papier“
Kunde:
DocuWare

Branche: 
IT / Software
Integriertes Dokumenten-Manage-
ment

Zielgruppe: 
Geschäftsführer und Entscheider 
in mittleren und großen Unterneh-
men sowie Redakteure von Fach- 
und Publikumszeitschriften

Aufgabe & Lösung:
Weiterentwicklung eines Bildkon-
zepts im Rahmen des Styleguides. 
Einsatz der Bilder erfolgt in der 
internationalen Marketingkom-
munikation und als Footage für 
Redaktionen zur Bebilderung 
von Fachartikeln. Hauptaufgabe 
bestand in der Findung einer kon-
zeptionellen Leitidee zum visuellen 
Transport der DocuWare-Benefits. 
Das Ergebnis zeigt eine abstrakte 
Bürowelt mit Objekten, die vor-
geblich aus - dank des PRodukts 
des Kunden überflüssig geworde-
nenen - recycleten Dokumenten 
bestehen. Dabei steht die auffällige 
und merkwürdige Gestaltung der 
Objekte im Vordergrund

strategisch kommunizieren.

für

Fotoproduktion

Fotograf: Wolfgang Riess, Riess Fotodesign München



Vertriebskommunikation – USA 
“First Mover”

Kunde:
DocuWare

Branche: 
IT / Software
Integriertes Dokumenten-Manage-
ment

Zielgruppe: 
Reseller im Groß- und Fachhandel 
von Kopiergeräten

Aufgabe & Lösung:
Entwicklung eines Anzeigenmotivs 
für Platzierung in amerikanischen 
Fachzeitschriften der IT-Branche. 
Kommuniziert werden die Vor-
teile des Up- und Cross-Sellings. 
Zielsetzung der Anzeige besteht 
im Generieren von Interessenten 
zukünftiger„DocuWare-Partner“

strategisch kommunizieren.

für

Fachanzeige 1/1 Seite 4c


